
DONNER UN PRIX A VOTRE BIEN 
Marbella place, effectuera une évaluation gratuite de votre propriété en fonction du marché.Décider du prix demandé est la première étape de la stratégie de vente. Si vous demandez trop pour votre propriété, les acheteurs potentiels ne seront même pas intéressés à venir la visiter. Si vous demandez trop peu, vous perdrez de l’argent.
EXCLUSIVITÉ
Est-ce une bonne idée de confier un contrat de vente exclusif à une agence ? Si vous êtes constamment en voyage ou n’avez pas le temps de vous coordonner entre différents agents, accorder l’exclusivité à une agence leader peut vous faciliter la vie.
TAUX DE COMMISSION
Les frais d'agence standard dans une zone de villégiature telle que Marbella sont de 5 % plus TVA. Cette commission comprend le marketing, la promotion, l'inscription, l'organisation des visites, le suivi des acheteurs potentiels, les informations générales et l'assistance pendant le processus d'achat.
NÉGOCIATION
Il est préférable que votre agent gère les négociations à votre place, les professionnels de l'immobilier expérimentés sont généralement bien meilleurs que les avocats pour négocier les points commerciaux d'une transaction. Si vous voyagez fréquemment, il peut souvent être judicieux de laisser une procuration permettant à votre avocat de signer un contrat selon vos instructions écrites afin d'éviter les retards.
ADMINISTRATIF ET SIGNATURE 
Après avoir traiter avec le notaire et avoir facilités les derniers papiers important a l’accomplissement de la vente. Nous vous accompagnerons jusqu’à la signature du compromis de vente, afin de s’assurer que tout se déroulera parfaitement. 





