DALE PRECIO A TU PROPIEDAD
Marbella Place, realizará una valoración gratuita de su propiedad en función del mercado, decidir el precio de venta es el primer paso en la estrategia de venta. Si cobra demasiado por su propiedad, los compradores potenciales ni siquiera estarán interesados ​​en venir a verla. Si pides muy poco, perderás dinero.
EXCLUSIVO
¿Es buena idea confiar un contrato de venta en exclusiva a una agencia? Si viajas constantemente o no tienes tiempo para coordinar entre diferentes agentes, otorgar exclusividad a una agencia líder puede hacerte la vida más fácil.
PORCENTAJE DE COMISION
La tarifa estándar de agencia en una zona turística como Marbella es del 5% más IVA. Esta comisión incluye marketing, promoción, registro, organización de visitas, seguimiento de potenciales compradores, información general y asistencia durante el proceso de compra.
NEGOCIACIÓN
Es mejor que su agente se encargue de las negociaciones por usted; los profesionales experimentados en bienes raíces generalmente son mucho mejores que los abogados para negociar los puntos comerciales de una transacción. Si viaja con frecuencia, a menudo puede ser una buena idea dejar un poder que le permita firmar un contrato según sus instrucciones escritas para evitar demoras.
ADMINISTRATIVO Y FIRMA
Después de tratar con el notario y haber facilitado los últimos papeles importantes para la finalización de la venta. Le acompañaremos hasta la firma del contrato de compraventa, para que todo salga perfecto.
